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מאת: ענבל אורפז09:1016.02.2015

פאנאיה מרעננה נמכרת ב230 מיליון דולר
לאינפוסיס ההודית

עד היום הושקעו בחברה 58 מיליון דולר ■ ההחזר למשקיעים  פי 4 על
הכסף ■ אינופסיס תקים מרכז פיתוח ראשון בארץ

חברת התוכנה הישראלית פאנאיה (Panaya) נמכרה הבוקר (ב') לענקית התוכנה ההודית
אינפוסיס (Infosys) ב230 מיליון דולר. סכום הרכישה כולל 30 מיליון דולר שנמצאים

בקופת החברה. מאז הקמת ב2006 הושקעו בפאנאיה 58 מיליון דולר על ידי שורה של
משקיעים בהם Battery Ventures, בנצ'מרק, Hasso Plattner Ventures, ג'מיני

ותמרס. העסקה היא גם האקזיט הראשון לקרן IGP של חיים שני ומשה ליכטמן שהובילו
את סבב הגיוס האחרון של החברה שהושלם רק בינואר האחרון, אז הושקעו בחברה 20

מיליון דולר (שכעת מוחזרים למשקיעים). העסקה צפויה להסגר עד סוף מארס.
פאנאיה מעסיקה כ160 עובדים, רובם ברעננה. המכירה מגיעה פחות משנה מאז מונה
דורון גרסטל לתפקיד המנכ"ל והוביל בחברה תהליך התייעלות לקראת המכירה. ב2013
קיצצה החברה 15% מכוח האדם. כעת, המשרד של פאנאיה ברעננה יהפוך לאינפוסיס
ישראל, מרכז פיתוח שיעסוק בניהול יישומים עסקיים. המכירה מסמלת למעשה גם את

הכניסה של אינפוסיס ההודית לשוק הIT הישראלי.
אינפוסיס מסרה כי רכישת פאנאיה תאפשר לה להרחיב את סל המוצרים והשירותים ולספק

ללקוחותיה כלי תוכנה חדשניים לשדרוג יעיל של מערכות התוכנה הארגוניות. בנוסף,
אינפוסיס מסרה שרכישת פאנאיה תבסס את נוכחותה בישראל וכי היא מחויבת להרחיב

פעילות זו.
Panaya שנוסדה ב2006 מפתחת תוכנה מקוונת לתמיכה בתהליכי שדרוג של תוכנות

ארגוניות לניהול משאבים ארגוניים וניהול קשרי לקוחות. נכון להיום תומכת החברה בתהליכי
 LowTouch ואורקל. החברה מבססת את מכירותיה על מודל SAP שדרוג של מוצרי

מכירות מקוונות וטלפוניות, גם במכירות בסכומים גבוהים. לצורך כך גייסה החברה עובדים
דוברי שפות זרות, חלקם עולים חדשים, וחלקם עובדים ממדינות אירופה שביצעו רילוקיישן

לישראל. מכירות החברה מגיעות לעשרות מיליוני דולרים בשנה.
על 1,200 לקוחות החברה נמנות חברות ענק דוגמת קוקה קולה, סימנס, יצרניות הרכב

טויוטה ומרצדס וחברות התרופות נוברטיס ומרק.
במאי הודיעה פאנאיה על השקת מוצר חדש מבוסס ענן המייעל עדכונים ופיתוחים של

מערכות SAP ואורקל ומאפשר לארגונים לחסוך בהוצאות התחזוקה השוטפות של מערכות
המידע ולהפנות יותר משאבים לחדשנות טכנולוגית.

אינפוסיס הרוכשת היא חברת IT הודית וותיקה שהוקמה ב1981. עם זאת, 90%
מלקוחותיה הם דווקא בצפון אמריקה ואירופה. אינפוסיס התחילה לגלות עניין בשוק

הישראלי כבר ב2012, אז חתמה על הסכם שיתוף פעולה במו"פ עם המדען הראשי
במשרד הכלכלה. אינפוסיס נסחרת בבורסת ניו יורק לפי שווי שוק של 41.8 מיליארד דולר

והכנסותיה בשנת הכספים 2014 הסתכמו בכ8.25 מיליארד דולר. החברה מעסיקה
כ165 אלף עובדים ב93 מרכזי פיתוח ומכירה ברחבי העולם.

מנכ"ל אינפוסיס,ד"ר וישאל סיקה, מסר: "רכישת פאנאיה היא צעד חשוב המבדל את קו
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שירותי המחשוב שלנו מול המתחרים. הטכנולוגיה החדשנית של פאנאיה תשחרר את
עובדינו מאילוצים רבים הכרוכים בטיפול במשימות חוזרות ותסייע לנו להתמקד יותר
באתגרים האסטרטגיים העומדים בפני לקוחותינו. הטכנולוגיה המוכחת של פאנאיה

מפחיתה משמעותית את רמת ההוצאות והמורכבויות שחברות וארגונים מתמודדים מולם
ומפשטת את ניהול היישומים העסקיים".


